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魅 力 表 達
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大家好!!!
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大 綱

一.簡報的觀念與心態

二.簡報媚力創造

簡報前的準備

簡報過程更完美

提升個人魅力
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http://www.xuexue.tw/events/pkn/video004.html
http://www.xuexue.tw/events/pkn/video003.html
http://www.xuexue.tw/events/pkn/video010.html
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簡報的觀念
與心態
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一場沒有文字的簡報一個充滿圖片的簡報一份內容精簡但充實之簡報
一個真正主角的簡報
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Steve Jobs ipad2

• http://online.wsj.com/video/steve-jobs-
introducing-ipad-2/1D679F30-FE18-4833-
BE69-7AD59FA35E95.html

http://online.wsj.com/video/steve-jobs-introducing-ipad-2/1D679F30-FE18-4833-BE69-7AD59FA35E95.html
http://online.wsj.com/video/steve-jobs-introducing-ipad-2/1D679F30-FE18-4833-BE69-7AD59FA35E95.html
http://online.wsj.com/video/steve-jobs-introducing-ipad-2/1D679F30-FE18-4833-BE69-7AD59FA35E95.html
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Steve Jobs
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首部曲

發想故事



15

二部曲

傳達感覺經驗
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三部曲

精益求精
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App Store 售價
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新舊比較
3G版iPhone預期將在
70多個國家推出。
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Steve Jobs

約束、簡單、並且具體運用留白的強大力量
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簡報解析

‧他透徹了解自己所要說的內
容，而且知道自己想要好好
地說出來

‧站在舞台正中央，用的是親
切易懂的語言，像是普通的
對話，卻又充滿了熱情

‧從頭到尾，他都沒有失去觀
眾與他的連結

‧故事的真實性
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亞里士多德理論

1.呈現引起觀眾興趣的故事或論述。

2.提出必須解決或有待解決的問題。

3.為問題提供解決方案。

4.描述依據解決方案採取行動的好處。

5.鼓勵觀眾採取行動。賈伯斯的作法很

簡單：「現在就去買！」
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Steve Jobs V.S. Bill Gates 
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Bill Gates
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如果觀眾只能夠如果觀眾只能夠

記得一件事記得一件事，，

你希望他們你希望他們

記住甚麼記住甚麼??
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表達藝術 與 觀眾連結
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問
題及思

考
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心態

成功或失敗並不總
是那麼重要，重要的
是奉獻以及全然地展
開。

因為祇要是奉獻，
就沒有誰比誰好的問
題。
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簡報設計概念

簡單、自然、優雅：

見隱：將事物隱藏在視
線之外。

優雅展現了從容的簡
單，並明確表達出練
達，是種低調的精緻。

少就是多

透過簡化來強化

『一角』設計
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簡單，真的那麼
重要嗎?
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自然
(沒有任何造作或牽強之物)
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對稱(blance)
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優雅
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留白的空間(或負面空間)



36

『低迴不去』的構想六個關鍵原則

SUCCESs

知識的詛咒!!!
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簡潔(Simplicity)
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出人意料之外

(Unexpectedness)
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具體(Concreteness)
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可信度高(Credibility)
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富有感情的(Emotions)
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具故事性的(Stories)
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魚的故事

我們 魚店裏有 販售鮮
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建 構 故 事
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好的簡報一定包含了故事好的簡報一定包含了故事
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有趣且吸引人的開場

破冰破冰

增加故事可信度增加故事可信度

進入下一主題之跳板進入下一主題之跳板

編織支持論點之話語編織支持論點之話語

引言要簡短有力引言要簡短有力

配合能激起它人情感之配合能激起它人情感之
影片或圖片影片或圖片
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中間有能夠刺激人心，
引人入勝的內容
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清楚的結論
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最後是故事的組成:
資訊加上情感和影像，包裝
在令人難忘的軼事趣聞中。
觀眾想聽的是有關你手上資
訊的『故事』
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八分飽(腹八分)
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你能通過『電梯測試』嗎?
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範例

• http://www.slideshare.net/garr/sample-
slides-by-garr-reynolds
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影片欣賞

• http://www.youtube.com/watch?v=qQG0Xf
U-bFs&feature=youtube_gdata_player

• http://www.ted.com/talks/hans_rosling_rev
eals_new_insights_on_poverty.html

• http://www.garrreynolds.com/Presentation/
index.html

• http://www.youtube.com/watch?v=whTwjG
4ZIJg&feature=youtube_gdata_player

http://www.youtube.com/watch?v=qQG0XfU-bFs&feature=youtube_gdata_player
http://www.youtube.com/watch?v=qQG0XfU-bFs&feature=youtube_gdata_player
http://www.ted.com/talks/hans_rosling_reveals_new_insights_on_poverty.html
http://www.ted.com/talks/hans_rosling_reveals_new_insights_on_poverty.html
http://www.garrreynolds.com/Presentation/index.html
http://www.garrreynolds.com/Presentation/index.html
http://www.youtube.com/watch?v=whTwjG4ZIJg&feature=youtube_gdata_player
http://www.youtube.com/watch?v=whTwjG4ZIJg&feature=youtube_gdata_player
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Trendalyzer
• http://www.footprintnetwork.org/en/index.php/

GFN/page/trendalyzer/

http://www.footprintnetwork.org/en/index.php/GFN/page/trendalyzer/
http://www.footprintnetwork.org/en/index.php/GFN/page/trendalyzer/
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與觀眾連結
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表演是雙向的碰觸
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掌握聽眾情緒
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建立起真正的連結，

會有更好的溝通。



69

個人品牌的建立
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網站
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簡報完畢
感謝聆聽 !!!
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