
星期⼀ 星期二 星期三 星期四 星期五

新人自我介紹 業務工作介紹 證照考試上課 業務工作介紹 證照考試上課

下午⼀ 公司介紹 主管約訪見習 證照考試上課 主管約訪見習 處經理有約

下午二 實習介紹 主管約訪見習 證照考試上課 主管約訪見習 處經理有約

星期⼀ 星期二 星期三 星期四 星期五

證照考試上課 證照考試上課 證照考試上課 證照考試上課 證照考試上課

下午⼀ 人壽保險 保險的意義與功能 健康保險 Part II 安聯 i 探索 外幣保單商品

下午二 人壽保險 健康保險 Part I 健康保險 Part II 傳統型保險商品 處經理有約

星期⼀ 星期二 星期三 星期四 星期五

證照考試上課 主管約訪見習 證照考試上課 主管約訪見習 實習生聚餐

下午⼀ 啟動人生夢想 HAA 百萬領袖創業 壽險顧問角色與職責 銷售流程 銷售流程

下午二 啟動人生夢想 HAA 百萬領袖創業 壽險顧問角色與職責 銷售流程 處經理有約

星期⼀ 星期二 星期三 星期四 星期五

證照考試上課 主管約訪見習 證照考試上課 主管約訪見習 證照考試上課

下午⼀ 約訪客戶 重點商品介紹 保單健診 商品規劃 面談演練

下午二 約訪客戶 重點商品介紹 保單健診 商品規劃 處經理有約

星期⼀ 星期二 星期三 星期四 星期五

證照考試上課 掃街陌開見習 證照考試上課 掃街陌開見習 證照考試上課

下午⼀ 法令遵循 投資型商品 投資型商品 基金與ETF 投資型商品演練

下午二 法令遵循 投資型商品 投資型商品 基金與ETF 處經理有約

星期⼀ 星期二 星期三 星期四 星期五

證照考試上課 掃街陌開見習 證照考試上課 掃街陌開見習 實習生聚餐

下午⼀ 客戶服務心得 銷售常見問題 拒絕問題處理 實習心得總結 實習心得總結

下午二 客戶服務心得 銷售常見問題 拒絕問題處理 實習心得總結 實習心得總結

W5主軸:投資型保險商品介紹 陌生開發練膽量

W6主軸:售後服務 銷售問題解決 實習心得分享

上午

單位早會時間

單位早會時間

單位早會時間

單位早會時間

單位早會時間

W1主軸:新人熟悉環境 了解保險業務員工作

W2主軸:新人基礎訓練 考照準備

W3主軸:新人基礎訓練 陪同主管約訪見習

W4主軸:傳統型保險商品介紹 如何規劃保單

安聯人壽113年暑假實習規劃
(六周實習參考內容)

上午

上午

上午

上午

上午

單位早會時間


